


Erfolg erleben

im2us el
Sle il Messen Ober ausgewiesene Tumpfkarten.

s pusseeller wolion Sie neve Geschitsverbindungen
anbannen, neue Srodukia odar Dienstleistungen prisentieren,
N imake ofiegen und sich im Wetthewerb verleichen.

s Fahorsichs suchen sie e Ol om Harki it
seinen ianavationen; flr Sie steh die nformations beschsffung
I MiTtelpunKL

Dle Argumente f0r sine Messebeteiligun sind vielfite, sber
a¢ Haupragument Ist: Messen  Erfolg erieben



Marketing durch Messen bedautat
Rationalisierung, den; Messen sind
muliifuniionalt

» Direlda information und vertrauens-
bildender peissnllcher Dialog finden statt.
» Messebeteliigung ist Neukunden
akquise, aber auch Pliege des Kontaites
2u Stammkunden

» Neus Produkte, Prozesse und Dienst-

da miissen wir hin

Mit Messen lassen sich viele
Ziele mit einem Schritt erreichen
Viele Ziele ~ ein Medium!

& entapricht der Multfunktianalitdt van
Messen und Ausstellungen, dass sich hier
eln ganzes Bllngel von Marketingzlelen
leichitiz verwiiichen lisst.

getestet wergen ~ die Reaktionen der
Besucher geben wertuolle Erkanntnisse

viele und 5o kempetente Tachlsute In 5o
karzer Zef exteichen.

e von der mage-
steigerung Uber den Benchmark bis zum
Verragsabachiuss stehen m Focus
Ebenso dle besushervrientie ten Ausstel-
Ieriele, dznn: Die ntsressen, die dar
Fachbesucher varrangi ve folgt liefem
Ihnen gleichfalls eichtige Anhaltspunide
fir Inre strategische Planung.



... nice to meet you!

Meue Kundent Auf einer Messe knipfen
Sl wichtige E6skontakte it den Top=
Entscheidern (hrer Branche. Nirgenevee
sonst finden Sie so viele potenticlle
Kunden an einem or

Bustohends Kunden! Auf siner Messe
Kénnen sie intensiv persinliche Kontakte
pflegen, die sich somst i Janr aut
Telefonate, eMalls oder Direktmarketing
beschranken.

Enamalige Kundan! Auf einer Messe

Fischen Sie Geschifisbesishungen suf

und Gberzeugen vor Ort enemalige
nden von

Um perstinliche Gespriche zu
fiihren, kznn sich [hr AuBendienst
mindestens 30.000 km im Jahr
sparen.

Der Messeaufitt st die idaale Plattform

Vertrauen aufbauen — dies sind Brlicien
Ertole.

Deutsche Messen $ind die Intemationst

Fuhvenden Mestingpoints [hrer franchs

Sie sind die Plattform fir einen um -




... Chancen erkennen!

Mit eingr gesielten Messeaufiott haben
sie ihr Oh direkt am Markt. Sie sind an
Knotenpunke der Kommunikation. Sie
Stelgern thre Bekannthelt und plegen
das [mage hres Untermenmens vor elnem
isiten Publikum, Yor der ganzen Welt

» Sie teffen a0f thre Zielgruppel
Dokumentieren S hie Innovationskiaft
e Besuchem Un Mitbewerbern live!
& Satzen Sis Trends)

» Investieren Sie in die Zubunf Ihves
Untemenmenst

b Erkennan und bewerten Sie thre
Chancen im Vergleich zum intemationalen
Wetthewerb

Messen sind gemelnsam mit
dem perstinlichen Verkauf

die wichtigsten Instrumente
In der Business—to-Business-
Kommiunikation,

I bl Dean it ds ikt
liche Erfolg i

o N et Wi
e, daion nahezs e e aus
fesucher.

Zuwel Drtte aller fihvenden Eranchen
Wessen finden hier stat



... Erfolg messen

Messen bieten wie kein anderes Medium
unmitteibare Resonans der Zielgruppen
i direhte prasktanaigisch Erbannt-
nisse.

Massenetedigungen rachnen sich:
Wieil Messen die geringsten Streuveruste
i Kontekt it et [eweiligen Zielgruppe
verweisen. Mit 2wanig qualifzierten

Kontakien pra T 1 e Messe efeitiver
als.aile anderen Marheting: Mabnahmen.

U ol messbar 2u machen git s,
eln - gemessen an den sigenen iclen
maglihst vollstandiges 8iid der
Standbesucher, lrer Ziele und ihrer
Produktinteresen ru bekemmen.

Was haben Sie erreicht?
Prifen Sie nach, es lohnt
sicht

Eine hohs Anzaht neuer Kontakt In der
Tielgruppe und die genaue Aufnanme
potentialler Kundenwiinszhe.

nuneeicht glnstiges Nutzen-Kosten-
Werhaitniz beim K qualitatiy
Hachetiger Besucherbantake.

Das elgene Image In der Branche
esteigert Und Leistung dokumentien
#, die iber den
ausendienst und andese Absatzinsiru-
mente 2um Absehuss gefUnr werdan.



Messe fit?

Ready for Trade Fairs

e st n Komplexes
Prajekt und bedarf der fundierten
Varbarsitung.

Festigen des Untemehrmensiiste, Bud
planung oder das Brieflng der Messe-
baufirma sind nur drel der Aufgaben,
e bel der Vorbe reitung winer Messe
neben vislen anderen gelést werdan

Mt der vorlegeriden CO-ROM wllen wir

gie vielen Faktoran einer erfolgreichen
Messeheteiliguns noch transparenter
au gestal

bt sie durch
alle Bereiche der Masseworhereitung,
~durchfiihmung und -nach bereitune.

Welteshin finden ie einen Mescekosten -
Kalaslator und Matarilisn, Checklisten
in EACEL- und POF-Tormat, mit denen Sie
atly arbeften ksnnen. Und visle, visle
Informatianen rund um Messen it der
Verknpfung ns Internet 7u 2 Kuellen
Inhalten.

Hoch Tragen affen?
Ruten Sie uns an: 030-24 00 00!



Messe fit

Halle 1: Marketinginstrument Messe

Im Marieting- Mix der Firma nehmen Messebeteiigungen einen besonderen
Ptz e wit die Vorteie un

des Mediums Miesse.

Halle 2: Messeplatz Deutschiand
v el Messun.
Vi den plobal {Ghvenden Messen inden rund 2wet rcel it Deutsand sat

Halle 3: AUMA - Verband der Messewirtschaft
Der 907 gegrlndete AUMA, die Spitzenorganisation der deutschen Messe- und
und .

Halle u: Messeplaner - 10 Schritte zum Messeerfolg
Messbetel izungen hiauchen sine gute, fundierte Vor- und Nachbereitung,
m rfolgrelch 20 sein, In dieser Halle sind aile Sereiche der Messeplanung,
Vorbereitung, Durchffruing und Auswertung chinnologsch aufgefihrt.

Halle 5: Messe Checkliste;
Chesklisten srllchiern dle Arbei, Laden Sie sich die SXCEL Tabellen und arbeiten
Sie aktiv damit ode drucken Sie die PDF-Dateien aus.

Halle 6: Messe Services
Adressen, Fubiikationen zum Duwnload und anderes Wissenswertes
findenSie in dieses Hatle.

SRR



[iJ Info=Zentrum stemen der -som

L H'I)! » WWW, de verbindung zum

=

heck st 2ur
Wastimmen Sie das Kosten- Nutzeri=verh ltls Ihrer Messebeleiligungan

a Messe Max (Spiel)

‘ 9 VIP-Lounge (Gimmick)

cule Cocktaiirezepte, mit und ahne AMkonol, fi die Bewirlung Inrer Gaste.

H.] T —
(7] Adressen wavonse na nstonse s g s s

R ——
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