Messe besser

als Internet

Die Kiassiker Messen und Ausstel-
lungen bleiben die Nummer eins bei
den Marketing-Instrumenten. im-
puise zeigt die Ergebnisse einer &
Klusiven Umfrage bei Unternehmern
und Wissenschaftiern.
Welche Marketing-instrumente sind
besonders effizient? Auf diese alte
Frage gibt es jetzt eine aufschlussrei-
che Antwort. Herausgefunden hat sie
das Messe Institut in Laubenheim/Nar
he - mit Unterstiitzung des Munchner
Hfo-Instituts - in einer reprasentativen
Befragung von 204 Experten aus zwei
verschiedenen Gruppen: Marketing-
und Messe-Profisin Firmen einerseits,
Wirtschaftsprofessoren andererseits.
Trotz des Vordringens des Inter-
nets sind sich beide Kontroligruppen
iber die Top-Marketing-instrumente
einig. »Auf dem ersten Platz sehen sie
unangefochten Messen und Ausstel-
lungen, auf Platz zwei den persdnlichen
Verkaufe, bilanziert Wolf M. SpryB,
Chef des Messe Instituts. Doch dann
driften die Wertungen deutlich ausein
ander. Dié Praktiker aus

hingegen votierten: Rang drei Direkt
marketing, Rang vier Events, Rang fiinf
Klassische Werbung. Erst auf dem
sechsten Rang erscheint bei ihnen das
Internet. SpryB: »Die Wissenschaftier
haben offensichtiich eher theoret
sche Kriterien herangezogen, wah-
rend die Praktiker sich starker von
tatsachiichen Verkaufserfolgen leiten
lassen.« Die Studie (Bezug Uber
info@messe-institut.de) analysiert,

men vergeben die Platze drei bis fiinf
an Offentlichkeitsarbeit, Internet und
Die

wie effizient g

die 14 wichtigsten Marketing Ziele er-
reichen. Danach sind Messen beson
d t, um Produkte einzufiin-

Das Marketing-Ranking

Ranghiote  Rang/Note

Messen und Ausstellungen 1. 2,21 L2233
bersnlcherVerkauf 2. 228 2. 252
Pubic-Reations 128 e3m
Internet 4283 6. 319
Direktmarketing 5. 285 3. 280
Kassische Werbung 629 528
Events 7.3,00 4281
Verkaufsforderung 8. 312 6319
Sponsoring 9,391 9.370

naftie

O s e AR o 272005

ren, Vertriebspartner zu gewinnen
und generell Mrkte zu erschiieen.
Das persnliche Verkaufsgesprach in-
des ist erste Wah! bei Neukundenge-

winnung und Verkaufsabschliissen.



